GRATULÁLOK!  Ön egy kíváncsi ember!
A kíváncsiság egy olyan tulajdonság,
amely lépésről lépésre a siker felé vezeti,
míg a letargikus, 'nemtörődöm' gondolkodásmód
egyre csak a kudarc felé taszítja a tulajdonosát.

· Nézzük, mik a leggyakoribb okok, amiért emberek elmennek egy kiemelkedően jó lehetőség mellett is?

- Úgy érzik, nem nekik szól az ajánlat.
Akkor kinek szól? Ha Ön akar előrébb jutni az életében, akkor Önnek szól. Ha a szomszédja szeretne többet keresni, akkor neki szól. 

- Úgy gondolják, hogy ha még soha nem kezdtek bele önállóan egy projektbe, miért pont ez lenne az, amibe belekezdenének.
Hát akkor valamikor el kell kezdeni. Ha kezdheti a legjobbal, akkor miért választana egy rosszabb feltételeket és esélyeket nyújtó lehetőséget?

- Nem érzik magukat felkészültnek.
Azért vagyunk, hogy felkészítsük. Ezt nem atomfizikusoknak és agysebészeknek találták ki. Bárki meg tudja tanulni azt a néhány egyszerű dolgot, ami a sikeréhez és egy növekvő jövedelem eléréséhez szükséges.

- Nem a megfelelő pillanatban találkoztak az ajánlattal.
Azok az emberek, akik így gondolkoznak, még nem tudják, hogy három hónapon belül elveszthetik az állásukat. Fél éven belül történhet valami a vállalkozásukkal. Bármelyik pillanatban történhet valami a munkavégző képességükkel. Ahogy a régi mondás tartja: "Addig kell a kutat kiásni, mielőtt megszomjazunk." Nincs 'megfelelő' pillanat. 

- Nem hisznek benne, szélhámosságnak tartják.
Utána kell járni. Én megtettem. Szélhámosságba nem kezdenék bele sem úgy, hogy engem verjenek át, úgy pedig különösen nem, hogy én verjek át másokat. Egy ilyen hálózat régen összeomlott volna, ha a legkisebb gyanúja is felmerül a tisztességtelenségnek.

- Összekeverik a 'piramisjátékokkal'.
Pedig óriási a különbség. A piramisjátékok mindenhol illegálisak, az USA-ban és Magyarországon ugyanúgy. A hálózati értékesítés pedig napjaink egyik legprosperálóbb üzleti modellje.

· 
- Próbálkoztak már valamivel, de vagy nem a megfelelő dologgal, vagy nem a megfelelő módon tették.
Nem hiszem, hogy ezek az emberek a szakmájukat iskolai tanulmányok és előképzettség nélkül hatékonyan tudnák művelni. Nyilván ők még nem tanulták meg azt, ami a sikerükhöz kell. Itt sikeres embereknek az az érdeke, hogy megtanítsa őket mindenre, amivel sikeresek lehetnek. 

- Alkalmazotti vagy fix díjazású munkát keresnek.
Nos, általában ők azok az alacsony önbizalmú emberek, akik nem bíznak abban, hogy az elvégzett munkájuk tényleg hasznot hoz. Ők azok, akik nem vállalják fel annak a felelősségét, hogy ha valamit úgy csinálnak, hogy nem hoz hasznot, akkor csak feleslegesen dolgoztak. Ez a gondolkodásmód a befektetett munka megtérülésének a kockázatát áthárítja valaki másra -egy munkáltatóra, egy vállalkozóra, egy főnökre-, kockáztasson ő, de az elvégzett munka díját akkor is fizesse ki, ha neki ez csak veszteség, mert a munka nem hozta be az elvárt hasznot. Ha belegondolunk, az ilyen munkakörök nem szoktak hosszú életűek lenni, gyorsan keresnek helyettünk valaki mást. Ha viszont az adott munka busás hasznot termel, az alkalmazotti, fix díjazású esetben akkor is csak a kialkudott fix díjat kapja a munka elvégzője, a többit -a busás profitot- pedig a vállalkozó, főnök, munkáltató keresi. Sokan nincsenek is tudatában, hogy az egész életük munkáján mások mekkora vagyonokat keresnek, míg ők egy igen szerény nyugdíjra, gyakorlatilag elszegényedésre vannak ítélve! A GWIBIZ-el gyakorlatilag kockázat nélkül veheti a kezébe a sorsát bárki, hiszen belefektetett munkából is csak igen keveset kockáztat, és azt sem kockáztatja igazán, hiszen ha esetleg rosszul csinálja is, arra mindenképpen jó lesz, hogy tanul belőle és egyre jobban csinálja. Lehet, hogy valakinek nem 2 hónap alatt, hanem 2 év alatt fut fel akkorára a bevétele, amivel már elégedett, de ez csak azt jelenti, hogy ő 2 évre húzta szét ugyanazt a munkát és tanulnivalót, amit más 2 hónap alatt megtett.

- Halogatnak. Arra gondolnak, hogy 'majd később visszatérünk rá'.
Aztán ez a 'később' soha nem jön el. Holnapra már feledésbe merülnek a mai gondolatok, a mindennapok intéznivalója elfoglalja a helyüket. A sikeres emberek rögtön megragadják a kínálkozó lehetőségeket, mert tudják, hogy a halogatás mekkora károkat tud okozni. Ezek az emberek hajlandóak lennének kockáztatni is, hogy minél előbb komoly sikereket érjenek el. Itt, ebben az üzletben mindezt kockázat nélkül megtehetik. Ha halogatnak, azzal azt kockáztatják, hogy a mindennapok sodrása eltéríti őket a céljaik megvalósításának -lehet, hogy egyetlen- eszközétől. Döntsön most!

Miért kell az emberek nagy többségének
végigdolgoznia az életét annyi pénzért,
ami sohasem elég a hónap végéig,
azután pedig annyi nyugdíjból megélnie,
ami a korábbinak csak a 60%-a?
Ha érdekli a válasz, olvassa végig!

Nagyon sokan úgy élik le az életüket, hogy -gyakran önhibájukon kívül- nem találkoznak olyan lehetőségekkel, amelyekkel változtatni tudnának az anyagi helyzetükön. Most ez megváltozott. Az Internet ma már annyira beépült az életünkbe, mint korábban a rádió, a TV vagy a telefon. Ezzel együtt új lehetőségek is megjelentek, amelyeket bárki a saját javára fordíthat.

Az alábbiakban azt a lehetőséget ismertetem, amely az általam megismert sokszáz közül a legkomolyabbnak bizonyult.

- Nézzük, miből is lesz a pénz?
    Ha szeretne anyagilag előrébb jutni, pénzt keresni, akkor valami olyasmit kell kínálnia az embereknek, amelyre szükségük van, amiért hajlandóak akár fizetni is, vagy amiért eddig is fizettek, csak máshol, viszont itt ugyanazt kedvezőbben kapják meg, jobb feltételekkel, olyan előnyökkel, amelyek miatt ezt választják.

"Bármit elérhetsz az életben, amit csak akarsz,
ha elegendő embernek segítesz elérni,
amit ők akarnak..."

- Mire van szükségük az embereknek?
    Az Internet térhódításával egyre több ember, vállalkozó, kisebb vagy nagyobb cég nyitja meg a saját weblapját, kihasználva az interneten való megjelenés összes előnyét. Ma már egyetlen vállalkozás sem lehet meg internetes megjelenés nélkül.
    Az Interneten megjelenni egyúttal felelősség is. Nem mindegy, hogy a vállalkozásunkról ott látott kép építi vagy rombolja a vállalkozásunk presztízsét. Egy alul-felül reklámcsíkokkal 'díszített', amatőr kivitelű, láthatóan 'ingyenes tárhelyen' elhelyezett weblap többet árthat, mint amennyit használ. Viszont egy professzionális weblap elkészítése komoly tízezrekbe vagy még többe kerül, és -ha mindent összeszámolunk- a fenntartása is havi ezrekre -ha nem még többre- rúg.

- Milyen lehetőséget szeretnék saját magamnak? Mibe kezdenék bele?
    Amikor tanulmányoz egy adódó lehetőséget, Ön mi alapján dönti el, hogy megfelelne-e az az Ön céljainak, elvárásainak? Milyennek kellene lennie egy -az Ön számára ideális- lehetőségnek?

        - Legyen otthonról, kényelmesen végezhető?
        - Korrekt, megbízható háttérrel rendelkezzen?
        - Szeretne biztos lenni abban, hogy Önnek működni fog?
        - Olyannak kell lennie, amelyet könnyen meg tud tanulni?
        - Mellékállásban, saját időbeosztásban végezhető lehetőségre lenne szüksége?
        - Inkább valami kockázatmentes lehetőséget választana?
        - Olyan lehetőséget szeretne, amely egyre nagyobb bevételeket hoz ugyanannyi munkával?
        - Azt szeretné, ha a jövedelmeinek nem lenne fix felső határa?
        - Nem akar tőkét, komoly induló összeget befektetni?
        - Nem akar termékekkel, postázással és garanciák vállalásával bajlódni?
        - Örülne annak, ha egy lehetőség magas image-el rendelkezik, jól felvállalható témájú?
        - Nem akar, vagy nem tud eladni semmit?
        - Jó lenne, ha a munka javarészét automatizálni tudná?
        - Szeretné, ha mások támogatnák az előrejutásban, komolyabb sikerek elérésében?
        - Előnyt jelentene az, ha egy lehetőség globális, az egész világra kiterjedő piacot hoz Önnek?

    Ha ezek közül akár csak egyre is IGEN-nel válaszolt, akkor itt egy lehetőség, amely pontosan Önnek szól.
De mit szólna a fenti előnyök mindegyikéhez, együttesen?

- Mi a megoldás?
    A GWIBIZ WorldWide Ltd., egy világszinten egyre elismertebb internetes cég egy egyedülálló megoldást hozott létre azok számára, akik szeretnének kis költségekkel, szakértelem nélkül is Globális üzletet létrehozni!


- Hogyan lesz ebből jövedelmem, és mennyi?


A javadalmazás terve rendkívül egyszerű. Amennyiben csak Törzsvásárlókkal és Kedvezményt adó partnerekkel számolunk, az alábbiakat kínáljuk fel Önnek.

Ha ügyesen dolgozik, akkor a termék 60%-át is megkeresheti!

Nos az alábbi táblázat megmutatja Önnek, hogyan is néz ki ez a 60% pontosan!

1 szint: Közvetlen értékesítés
20%
1000,-Ft

2. szint: egy szinttel alattad
12%
600,-Ft

3. szint: két szinttel alattad
10%
500,-Ft

4. szint: három szinttel alattad
  8%
400,-Ft

5. szint: négy szinttel alattad
  5%
250,-Ft

6. szint: öt szinttel 

alattad
  3%
150,-Ft

7. szint: hat szinttel 

alattad
  2%
100,-Ft

A felsorolt jutalékok bruttó jövedelmek!

Két példa, hogy különböző intenzitással mekkora

PASSZIV jövedelem érhető el, egyszeri időráfordítással
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1. Nagyon elfoglalt és nagyon lusta embereknek:

5 vásárló × 1000,-Ft = 5.000,-Ft

5×5 vásárló = 25 vásárló × 600,-Ft = 15.000,-Ft

25×5 vásárló=125 vásárló×500,-Ft = 62.500,-Ft

125×5vásárló=625vásárló×400,-Ft=250.000,-Ft

625×5vásárló=3125vásárló×250,-Ft=781.250,-Ft

3125×5vásárló=15625vásárló×150,-Ft=2.343.750,-Ft

15625×5vásárló=78125vásárló×100,-Ft=7.812.500,-Ft

Összesen 11.270.000,-Ft jövedelem az első évben!

A második évtől ez Önnek havi 939.167,-Ft PASSZIV jövedelmet jelent, mert a 1 év múlva a vásárlói kártyák lejárnak és ugyanezért a pénzért nem kell még egyszer megdolgoznia. HOGY TETSZIK?

2. Azoknak az embereknek, akiknek elegük van az eddigi életükből, 

    céljaik vannak és többet akarnak elérni:
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10vásárló×1000,-Ft=10.000,-Ft

10×10 vásárló = 100 vásárló × 600,-Ft = 60.000,-Ft

100×5 vásárló = 500 vásárló×500,-Ft = 250.000,-Ft

500×5 vásárló=2500 vásárló×400,-Ft=1.000.000,-Ft

2500×5vásárló=12500vásárló×250,-Ft=3.125.000,-Ft

12500×5vásárló=62500vásárló×150,-Ft=9.375.000,-Ft

62500 × 5 vásárló = 312500 vásárló × 100,-Ft = 31.250.000,-Ft

Összesen 45.070.000,-Ft jövedelem az első évben!

A második évtől ez Önnek havi 3.755.833,-Ft PASSZIV jövedelmet jelent, mert 1 év múlva a vásárlói kártyák lejárnak és ugyanezért a pénzért nem kell még egyszer megdolgoznia. 

JOBBAN HANGZIK?

Nos beszéljünk végre arról is, hogy mennyi a jutalék, ha Munkatársakkal számolunk???

A javadalmazás terve rendkívül egyszerű. Amennyiben GWIBIZ Munkatársakkal számolunk, akkor az alábbiakat kínáljuk fel Önnek!

Ha ügyesen dolgozik, akkor a termék 60%-át is megkeresheti!

Nos az alábbi táblázat megmutatja Önnek, hogyan is néz ki ez a 60% pontosan!

1 szint: Közvetlen értékesítés
20%
2.000,-Ft

2. szint: egy szinttel alattad
12%
1.200,-Ft

3. szint: két szinttel alattad
10%
1.000,-Ft

4. szint: három szinttel alattad
  8%
800,-Ft

5. szint: négy szinttel alattad
  5%
500,-Ft

6. szint: öt szinttel 

alattad
  3%
300,-Ft

7. szint: hat szinttel 

alattad
  2%
200,-Ft

A felsorolt jutalékok bruttó jövedelmek!

Két példa, hogy különböző intenzitással mekkora

PASSZIV jövedelem érhető el, egyszeri időráfordítással



1. Nagyon elfoglalt és nagyon lusta embereknek:

5 munkatárs × 2000,-Ft = 10.000,-Ft

5×5munkatárs=25munkatárs×1200,-Ft=30.000,-Ft

25×5munkatárs=125munkatárs×1000,-Ft=125.000,-Ft

125×5munkatárs=625munkatárs×800,-Ft=500.000,-Ft

625×5 munkatárs=3125munkatárs×500,-Ft=1.562.500,-Ft

3125×5munkatárs=15625munkatárs×300,-Ft=4.687.500,-

15625×5munkatárs=78125munkatárs×200,-Ft= 15.625.000,-Ft

Összesen 22.540.000,-Ft jövedelem az első évben!

A második évtől ez Önnek havi 1.878.334,-Ft PASSZIV jövedelmet jelent, mert a 1 év múlva a vásárlói kártya és a Startcsomag használati joga lejár, meg kell újítani és ugyanezért a pénzért nem kell még egyszer megdolgoznia. HOGY TETSZIK?

2. Azoknak az embereknek, akiknek elegük van az eddigi életükből, 

    céljaik vannak és többet akarnak elérni:

10munkatárs×2000,-Ft=20.000,-Ft

10×10munkatárs=100munkatárs×1200,-Ft=120.000,-Ft

100×5munkatárs=500munkatárs×1000,-Ft=500.000,-Ft

500×5 munkatárs=2500 munkatárs×800,-Ft=2.000.000,-Ft

2500×5munkatárs=12500munkatárs×500,-Ft=6.250.000,-Ft

12500×5munkatárs=62500munkatárs×300,-Ft=18.750.000,-Ft

62500×5 munkatárs=312500munkatárs×200,-Ft = 62.500.000,-Ft

Összesen 90.140.000,-Ft jövedelem az első évben!

A második évtől ez Önnek havi 7.511.667,-Ft PASSZIV jövedelmet jelent, mert 1 év múlva a vásárlói kártya és a Startcsomag használati joga lejár és ugyanezért a pénzért nem kell még egyszer megdolgoznia. 

JOBBAN HANGZIK?

- További, részletesebb információt is kaphatnék?
    Természetesen. Egy egész csapat érdekelt abban, hogy Ön minél teljesebb információk birtokába kerüljön, minél jobban el tudjon indulni és minél többet keressen. 

- Biztosan jó lesz ez nekem?
Bizonyára legalább annyit megértett belőle, hogy
        - itt semmit nem kell eladnia, egy automatikus értékesítési rendszer ezt elvégzi Ön helyett
        - nem kell házalnia, ügynökösködnie,
        - nem kell számítógép- vagy internet-szakértőnek lennie,
        - nem kell komoly összegeket befektetnie, nincs semmilyen kockázata,
        - a megkereshető jövedelmeknek csak Ön szab határt,
                ez a havi 50-100$-tól könnyedén akár többezer $-ig is terjedhet,
                (a mai magyar átlagfizetések, amiért napi 8 órát kell dolgozni, 350 - 400$ körül vannak!)
        - nem légbőlkapott ígéretekkel akarjuk elhalmozni, hanem egy komoly, működő,
                bizonyított rendszerrel és részletes útmutatóval látjuk el, hiszen mindenkinek az az érdeke,
                hogy Ön is minél többet keressen vele,
        - nem fogjuk magára hagyni, biztosra mehet, még akkor is, ha most még bizonytalan a döntésében.

Azzal, hogy eddig végigolvasta ezt az oldalt, máris tanúbizonyságát tette annak, hogy Ön átlagon felüli ember. Azon kevesek közé tartozik, akik keresik a lehetőségeket, akik hajlandóak a saját kezükbe venni az életük irányítását.
Ön a nagy számok törvénye szerint előbb-utóbb sikeres lesz. Megvan Önben mindaz, ami ahhoz kell, hogy nagy dolgokat érjen el az életben. Ha pedig előbb vagy utóbb sikeres szeretne lenni, akkor miért ne lenne inkább előbb, mint utóbb? Ne 30 év múlva, hanem akár most, egy éven belül! Ne sokat halogassa a döntést, hiszen ha semmit nem veszíthet, akkor minden elvesztegetett nap kidobott idő, és csak annak a valószínűségét növeli, hogy végül elmenjen a lehetősége mellett. Ragadja meg, éljen vele. Később, amikor már a nyaralása alatt is pénzt keres, úgy fog visszagondolni az életének erre az időszakára, hogy nagyon megérte!


- Hogyan kezdhetek neki? 
Ha felkeltettük az érdeklődését, ha Ön is úgy gondolja, hogy egy ilyen kiemelkedő lehetőséget kihagyni egyszerűen felelőtlenség lenne, akkor, nézze át a www.bandi48.gwibiz.biz weblapját, és akár kezdhetjük is. Ne felejtse, semmit sem kockáztat. Ha megértette, hogy hogyan tud ezzel nagyon rövid időn belül egyre komolyabb pénzeket keresni, nem hiszem, hogy bármi visszatarthatja Önt attól, hogy meg is tegye azt, ami az Ön számára csak jót hozhat. És mindezt 50$-ért, kb. 10.000.- Ft-ért! Biztosan megtapasztalta már hogy, semmit nem adnak ingyen, ami igazán jó, de ez aztán igazán nem ár egy ilyen lehetőségért! 

- Milyen segítséget kapok, ha regisztrálok?
A GWIBIZ WorldWide Ltd. cég és az Ön szponzorai részéről minden segítséget azonnal megkaphat, hogy el tudjon indulni akár még MA ebben az üzletben. Használhatja Saját weblapját! Egy rendszeres képzésben vehet részt teljesen ingyen és természetesen magyarul, ahol mindent meg fog ismerni.

- Ért már el valaki komoly sikert ebben az üzletben?
Persze, rengetegen. A  weboldalunkon is megtalálhatja a legjobbakat, de rajtuk kívül, még sok-sok munkatársunk sikeres a világ több országában.

- Megbízhatok a mögöttünk álló cégben?
Igen, maximálisan. A GWIBIZ WorldWide Ltd, egy világméretű, egyedülálló szolgáltatásokat nyújtó 5 évre visszatekintő cég.

"Korábban azt mondták az emberek,
hogy a nagy hal megeszi a kis halat.
Ma, az Internet korszakában ez alaposan megváltozott.
Ma a gyors eszi meg a lassút!"

Keressen bizalommal kérdéseivel, mindenben segítünk.

Üdvözlettel: 

Bálint András GWIBIZ tag

Tel: 06-70-262-1572

Web: www.bandi48.gwibiz.biz
E-mail: balintav@axelero.hu
Skype: bandi2006

